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MARISTA

Pontificia Universidade Catolica do Rio Grande do Sul

Certificamos que

EVERTON MURILO VIEIRA

participou como ALUNO(A) do CURSO DE EXTENSAO NEGOCIAGAO E TECNICAS DE VENDAS,
promovido pelo(a) Escola de Negocios, com duragéo de 10:00 horas-aula e registrado sob n°258355-130-1.

Porto Alegre, 16 de maio de 2026.

INIE'S

Adriana Justin Cerveira Kampff
Pro-Reitora de Graduagao e Educagao Continuada

Para confirmar a autenticidade deste Certificado acesse
educon.pucrs.br/validarcertificado e digite o cédigo:
258355-130-1.



CONTEUDO PROGRAMATICO: - Aumentar Seu Poder na Negociagao
- Estilo de Negociagao Predominante
- Habilidades Mais Importantes

- No Que Vocé Precisa Ser Melhor - Equilibrio

- Do Que Depende o Seu Sucesso - Etapas do Processo de Negociagao Etapas do Processo de Negociagao
- O Que o Cliente Deseja - Ligbes do Vale do Silicio

- Como seu Produto ou Servigo se Diferencia dos Concorrentes

- Como Usar Video Para Vender Ministrantes: Wesley Ribeiro e Marcio Miranda

- Motivos de Desisténcia do Cliente



